2012 – SUJET N° 13
À partir de vos connaissances et des documents fournis en annexes, vous traiterez les questions qui suivent. 

Première partie 
1. Qu’est-ce qu’une dépréciation ? À quel principe comptable est rattachée cette 
notion ?

2. Quelles sont les différentes réductions qu’une entreprise peut consentir à ses 
clients ? Pour chacune d’elles, indiquer les raisons pour lesquelles le fournisseur peut les accorder.

3. Expliquer les notions de valeur ajoutée et d’excédent brut d’exploitation. 

Deuxième partie

La société JBERTIN est une entreprise commerciale et industrielle domiciliée à Calais. Elle a pour activité la vente de jeux vidéo et la fabrication de différents types de manettes de jeu.
A – Travaux d’inventaire (annexe 1)

La société JBertin vous soumet le dossier concernant sa politique financière.

4. Justifier les valeurs 80 et 193 dans le tableau (annexe 1).

5. Passer au journal les écritures comptables nécessaires par rapport à ce tableau (annexe 1).

La société JBertin a licencié M. Marino en 2010. Contestant la cause réelle et sérieuse de son licenciement, il a porté l’affaire devant le Conseil de Prud’hommes.

Au 31/12/2010, l’entreprise avait comptabilisé une provision pour litiges de 7 500 €. Dans le courant de l’année 2011, la société JBertin a été condamnée à verser à son ex-salarié 8 200 € de dommages et intérêts.

6. Passer au journal l’écriture de régularisation au 31/12/2011 concernant le litige avec le salarié.

7. Quelle est l’incidence de ce litige sur le résultat et la trésorerie de l’exercice 2011 ?

B – Traitement des données (annexe 2)

8. Rédiger la requête SQL permettant d’afficher les noms des clients (par ordre alphabétique avec leur numéro de téléphone) pour lesquels le montant des ventes est supérieur à 10 000 euros.

9. Le dirigeant vient de démarcher un nouveau client, la SARL Valde (411VAL) située à Boulogne/mer (62200), 45 boulevard de Strasbourg, ses coordonnées téléphoniques sont : 03 28 17 93 45.
Écrire, à l’aide d’une requête SQL, la mise à jour automatique de la table CLIENT.

10. À quel besoin d’informations répond la requête de l'annexe 3 ?

Annexe 1 : tableau d’analyse des titres
	Nom et 
compte
	Coût total d'acquisition
	Valeur totale d'inventaire
	Dépréciation nécessaire
	Dépréciation existante
	Ajustement
nécessaire

	
	
	
	
	
	Dotation
	Reprise

	Dacu (2711)
	8 200
	8 020
	180
	260
	
	80

	Stetson (2711)
	5 420
	5 490
	
	10
	
	10

	PPR (503)
	2 597
	2 240
	357
	164
	193
	

	EDF (503)
	1 760
	1 830
	
	
	
	

	
	
	TOTAL
	537
	434
	193
	90


Annexe 2 – Extrait du modèle relationnel
Le  modèle  relationnel  suivant  permet  la  mise  en  place  d’une  base  de  données concernant la gestion du salaire variable des commerciaux :
COMMERCIAL (Matricule, NomComm, TauxCommission) 
Clé primaire : 
Matricule

CLIENT (NumCli, NomCli, Rue, Ville, CP, Telephone) 
Clé primaire : 
Numcli

VENTE (Matricule, NumCli, MontantHT) 
Clé primaire : 
Matricule + NumCli

Clé étrangère : 
Matricule en référence à Matricule de COMMERCIAL
NumCli en référence à NumCli de CLIENT
	CLIENT (Extrait)

	NumCli
	NomCli
	Rue
	Ville
	CP
	Telephone

	411del
	SA Delmas
	32 rue du Moulin
	Lens
	62190
	03.21.20.39.75

	411lub
	SAS Lublic
	1 avenue du peuple belge
	Cambrai
	59400
	03.27.54.09.05

	411fan
	Chez Fanny
	45 place du Haut Pont
	Dunkerque
	59140
	03.28.56.92.44

	411plu
	SA Plurbin
	23 rue des merles
	Béthune
	62400
	03.21.43.12.95


	VENTE (Extrait)

	Matricule
	NumCli
	MontantHT

	R003
	411lub
	12 000,00

	R002
	411del
	8 500,00

	R003
	411fan
	3 500,00

	R001
	411plu
	11 500,00


	COMMERCIAL

	Matricule
	NomComm
	TauxCommission

	R001
	Cedou
	2 %

	R002
	Dourte
	2 %

	R003
	Estu
	2 %


Annexe 3 – Requête SQL
SELECT NomComm, SUM(TauxCommission*MontantHT)

FROM COMMERCIAL, VENTE

WHERE COMMERCIAL.Matricule=VENTE.Matricule

GROUP BY NomComm ;
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